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Numeérique. La start-up installée au sein
de la pépiniére de Bordelongue va lancer sous six mois

CGPME3] sa plateforme de services mobix.pro.

des thématiques de la

mobilité et du numérique,
Mobix, connue notamment
pour ses solutions de gestion
de flottes de véhicules, a choisi
depuis un an de se diversifier
en élargissant son périmetre
d'activité au cloud et a toutes
les solutions numériques
pouvant répondre a des pro-
blématiques de processus
métier. « Avec toujours une
consonance mobilité », pré-
cise toutefois son fondateur
Thomas Soulier. Un an apres,
l'entreprise retire déja les
fruits de cette stratégie. Elle
a en effet doublé son chiffre
d'affaires en 2014 pour attein-
dre 300 K€ et vise les 450 K€
en 2015.
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UNE PLATEFORME
DE SERVICES ,
Nouveauté qui concrétise
un peu plus cette volonté de
diversification, l'entreprise
hébergée par la pépiniere
d'entreprises de Bordelongue,
va lancer officiellement d'ici
six mois sa plateforme
mobix.pro qui centralise a la
fois des applications dont elle
assurel'implémentation etle
déploiement (typiquementla
suite de logiciels Google apps
dont elle est distributeur offi-
ciel) et d'autres qu'elle a car-
rément créé pour répondre a
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un besoin spécifique exprimé
par ses clients. On y retrouve
ainsi la possibilité de faire du
mailing, de cartographier sa
clientele, de gérer des tour-
nées, etc. Pour en bénéficier,
les clients devront s'abonner
mensuellement. Si l'inscrip-
tion se fait pour l'instant
manuellementvia les équipes
de Mobix, l'idée est de per-
mettre a terme les inscriptions
«alavolée » etla gestion indé-
pendante des solutions parle
client. « Tout reste évidem-
ment personnalisable et
modulable », précise Thomas
Soulier.

UN PLAN DE FINANCEMENT
DE 100KE

Cing personnes travaillent
actuellement pour Mobix, qui

envisage deux a trois recrute-
ments pour accompagner son
développement, notamment
a la technique et au marke-
ting. Dans la méme logique,
un plan de financement de
100 K€, sans prise de partici-
pation au capital, est prévu
dans les mois a venir.
L'entreprise compte une
centaine de clients en porte-
feuille — « dont les profils se
diversifient en méme temps
que notre activité », souligne
Thomas Soulier. Aux tradi-
tionnels transporteurs,
acteurs du BTP ou flottes
commerciales, se sont ainsi
ajoutés des professionnels de
la santé comme Pierre Fabre
ou encore Sodifa, un des lea-
ders francais de la distribu-
tion de jeux vidéo. M. G.



